CURSO VENDER AL SECTOR PUBLICO:
APRENDE A PARTICIPAR Y GANAR
LICITACIONES PASO A PASO



Despacho especializado en Contratacion Publica
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— MODULO1
Programa , - .
QUE ES LA CONTRATACION PUBLICA Y POR QUE TE INTERESA

e La contrataciéon publicay su impacto econémico y social
(mas del 10% del PIB en Espania)

e Mitos y falsas creencias: por qué no es un dmbito reservado
solo a grandes empresas o expertos.

¢ Reglas basicas del sistema explicadas de forma sencilla.

¢ Tipos de contratos publicos tipicos y formas de participacion
posibles.

— MODULO 2
DONDE ENCONTRAR OPORTUNIDADES

e Dobnde se publican las licitaciones publicas y como acceder
aellas.

e Uso prdctico de la Plataforma de Contratacion del Sector
Pablico (PLACSP)

¢ Alta del perfil empresarial y gestion de licitaciones activas.

e Como configurar sistemas de alertas y seguimiento de
oportunidades.

— MODULO 3
ENTENDER LOS PLIEGOS SIN TECNICISMOS

e Qué son los pliegos y por qué son la pieza clave de cualquier
licitacion.

e EIPCAP: las reglas juridicas del juego. El PPT: lo que hay que
hacer de verdad.

e COmo identificar requisitos de participacion, criterios de
adjudicacién y obligaciones contractuales.

e Errores frecuentes y sefiales de riesgo que debes detectar
antes de presentarte.

— MODULO 4
PREPARAR UNA OFERTA PASO A PASO

e Documentacién bdsica para participar en una licitacion.

e CoOmo estructurar una oferta técnica clara, coherente y
competitiva.

e Principios bdsicos de la oferta econdmica y como evitar
ofertas anormalmente baijas.

e Revision final y control de errores antes de presentar.
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— MODULO5
DE LA PRESENTACION DE LA OFERTA A LA EJECUCION DEL
CONTRATO

e Presentacion electronica de ofertas en la PLACSP: paso a
paso.

e Como cumplimentar un DEUC y realizar aclaraciones all
organo de contratacion.

e Acceso Yy respuesta a comunicaciones: subsanaciones y
justificacion de ofertas.

e COmo se valora una oferta, cudndo se firma el contrato y
obligaciones bdsicas en la ejecucion.

— MODULO 6
PROCEDIMIENTOS MAS SENCILLOS PARA EMPEZAR

e El contrato menor: cdmo funciona, sus limites y cuéndo te
puede interesar.

e El procedimiento abierto simplificado: menos carga
administrativa, plazos reducidos.

e El procedimiento abierto ordinario: la via general y sus
caracteristicas.

— MODULO7
QUE HACER S| SURGEN PROBLEMAS

e Herramientas de impugnacion a tu disposicion, explicadas
de forma accesible.

e Elrecurso especial en materia de contrataciéon (REMC): qué
es, cudndo y cémo usarlo.

e Estrategia prdctica: cuando actuar, cudndo no, y cémo
valorar la decision.

— MODULO 8
TALLER PRACTICO: SIMULACION COMPLETA CON EXPEDIENTE
REAL

¢ Reclocalizacién de un expediente real en la PLACSP y
descarga de documentacion.

e Andlisis de la licitacién: objeto, plazos, presupuesto, requisitos
y criterios.

¢ Simulacién del proceso completo de preparacion y
presentacion de oferta.

e Toma de decisiones estratégicas: cudndo presentarse y
cudndo no.

e Buenas prdcticas en la preparacién de ofertas y evaluacion
del aprendizaje.

| javiervazquezmatilla.com |



	CURSO vender al sector público: aprende a participar y ganar licitaciones paso a paso
	Programa
	MÓDULO 1 QUÉ ES LA CONTRATACIÓN PÚBLICA Y POR QUÉ TE INTERESA
	MÓDULO 2 DÓNDE ENCONTRAR OPORTUNIDADES
	MÓDULO 3 ENTENDER LOS PLIEGOS SIN TECNICISMOS
	MÓDULO 4 PREPARAR UNA OFERTA PASO A PASO
	javiervazquezmatilla.com


	MÓDULO 5 DE LA PRESENTACIÓN DE LA OFERTA A LA EJECUCIÓN DEL CONTRATO
	MÓDULO 6  PROCEDIMIENTOS MÁS SENCILLOS PARA EMPEZAR
	MÓDULO 7 QUÉ HACER SI SURGEN PROBLEMAS
	MÓDULO 8  TALLER PRÁCTICO: SIMULACIÓN COMPLETA CON EXPEDIENTE REAL
	javiervazquezmatilla.com


