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Procedimientos de contratacién y la estrategia para llevar a cabo un disefio a medida
1A El curso pretende abordar el disefio de la estrategia de la
Presentacion . I

contratacion a fin de poder elegir el proceso mds apropiado y de
mayor impacto para lograr los objetivos de la organizacién y
garantizar una competencia real. Para ello, es necesario conocer
los tipos de procedimientos, las caracteristicas, las técnicas de
presentacion electronica, etc.

Competencias ProcurCompEU que se trabajan con
este curso

—> 7. ESPECIFICA DE CATEGORIAS

—> 12. ESTRATEGIA DE CONTRATACION

— 14. PLIEGO DE CONTRATACION

— 15. EVALUACION DE OFERTAS

Impa rtido por: Javier Vazquez Matilla

Doctor en Derecho, con experiencia de 21 afios en la gestién de la
contrataciéon publica y en asesoramiento a entidades publicas y
privadas. Mds de 110 publicaciones y mds de 615 conferencias
impartidas tanto en modalidad presencial como online.

Al finalizarlo: @ Objetivo principal: comprender los procedimientos de
contratacion, las técnicas de presentacion electronica y los
tipos de contratos mds habituales.

@ Aprender el proceso de toma de decisiones sobre la estrategia
de contratacion publica. Conocer las posibles opciones.

® Comprender los diferentes pasos de la estrategia de
contratacion.
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@ Utilizar de manera eficaz toda la gama de procedimientos de
contratacion, técnicas de presentacion electrénica, tipos de
contratos y cldusulas de ejecucion de los contratos, cuando
proceda.

[® Conocer la herramienta de las consultas preliminares al
mercado.

® Reducir el riesgo de comportamientos contrarios a la
competencia por parte de los proveedores.

@ Proporcionar asesoramiento especializado sobre el proceso
de disefio de la contratacion y apoyar el uso de procedimientos
de contratacién alternativos.

Prog rama — Los procedimientos de contratacion y especialidades:

e Procedimiento Abierto: SARA o no SARA.

e Tramitacién de un procedimiento abierto. Fases e
incidencias.

e Procedimiento abierto simplificado y supersimplificado.
Referencia a los Fondos Next Generation y sus
especialidades.

e Procedimiento restringido.

e Licitacién con negociacion.

e Procedimiento negociado sin publicidad.

e Didlogo competitivo.

e Asociacién para la innovacion.

e Concurso de proyectos.

e Contratacién menor.

e Acuerdos Marcos.

e Sistemas Dindmicos de contratacion.

e La tramitacién de urgencia.

Acreditqcién de Alfinalizar el curso, recibiras un certificado de aprovechamiento.
competencias
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